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So gewinnen Sie lhre Partner fur sich und unsere Sache
Briefmuster fiir ein Anschreiben an Ihre Auftraggeber und/oder Auftragnehmer

(Offnen Sie eine leere Seite Ihrer Briefvorlage und kopieren Sie den nachstehenden Text von = bis €.
Damit Sie die Formatierung nicht tbernehmen empfehlen wir den Befehl in Word ,,Bearbeiten/Inhalte
einfugen/Unformatierten Text" zu verwenden.
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Initiative Zahlungssicherheit: Wir sind dabei !

(Individuelle BegriBung)

in Sachen ,Zahlungsmoral in Deutschland“ hat sich trotz jahrelanger 6ffentlicher Thematisierung nichts
getan. Als Unternehmer wissen wir, dass Appelle in der Regel nichts bewirken, wenn der Veranderungs-
wille nicht verinnerlicht ist. Seit Beginn unsere Geschéftstatigkeit sind wir bemuht, fir jeden Kunden die
bestmdgliche Leistung zu bieten, um daflir den vereinbarten Lohn zu erlangen. Als Auftraggeber erwarten
auch wir Top-Leistung fur unser Geld. Aber nicht selten ist der Kreislauf Leistung-Geld-Leistung
unterbrochen, weil an irgendeiner Stelle jemand seiner Zahlungsverpflichtung nicht nachkommt.

Wir sind aufmerksam geworden auf die Initiative des MICHAELIS BUNDES, das Thema Zahlungsmoral und
—sicherheit bei den Wurzeln anzupacken.

Idee und der Ansatz fiir die konkrete Umsetzung haben uns Uberzeugt. So haben wir fir uns und fur
unsere Firma entschieden, uns dem Codex des MICHAELIS-BUNDES zu unterwerfen. Das bedeutet, wir
sichern - Uber unser ,normales* Bemuhen hinaus - allen Mitgliedern absolute Zahlungssicherheit zu.

Wir laden Sie ein, unserem Beispiel zu folgen. Prifen Sie, ob Sie sich mit Ihrer Unternehmung dieser
Initiative anschlieRen wollen. Um so groRer der Mitgliederkreis wird, um so schneller wird sich der
Kreislauf schlieBen, um so schneller wird denen das geschéftlichen Handeln erschwert, die Ihre
vermeintliche Starke zu Lasten ihrer Aufragnehmer ausnutzen.

(Individuelle Verabschiedung)
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